PRIMEIRA LINHA ACORDO HISTORICO UE-INDIA

Acordo entre a UE e a india foi alcangado na manha desta ter¢a-feira em Nova Deli.

4
India vale agora 270 milhoes
em exportacoes. Peso vai crescer

Mega-acordo comercial entre a UE e india vai permitir as empresas portuguesas exportar mais e de forma mais
simples e barata para este gigante asiatico. Reducdo de tarifas da incentivo para um reforco das vendas de
maquinas e produtos quimicos e incentiva exportacées de novos produtos, como vinho e azeite.

JOANA ALMEIDA
JoanaAlmeida@negocios.pt

Unido Europeia
(UE) e a India
chegaram estater-
ca-feiraaum acor-
do comercial his-
torico, que vai permitir a Portu-
gal reforcar as trocas comerciais
com o “pais dos marajas”. As ex-
portactes portuguesas paraaln-

dia valem atualmente mais de
270 milhdes de euros, embens e
servicos, e é de esperar que te-
nham um salto significativo com
a UE aabrirportasaumaecono-
mia que esta em rapido cresci-
mento.

O acordo assinado em Nova
Deliprevé aeliminacio de tari-
fas sobre mais de 90% das ex-
portacoes de mercadorias da
UE para a India, com destaque
para maquinaria, produtos far-
macéuticos, plasticos, carne de

carneiro e borrego, pio e choco-
late. Ha ainda um corte nas ta-
rifas aplicadas sobre o vinho e
outras bebidas alcodlicas, bem
como sobre automoveis, a que
acrescem vantagens para as em-
presas europeias nas exporta-
coes de servicos, incluindo em
setores-chave como os servicos
financeiros e maritimos.

A expectativa da Comissao
Europeia é de que o acordo, a
que apelidou de “a mie de to-
dos os acordos”, permita dupli-

car as exportacdes dos 27 para
aIndia até 2032 e traga ganhos
significativos para varios seto-
res de atividade.

No caso de Portugal, os dados
compiladospelo Gabinete de Es-
tratégia e Estudos (GEE), com
base em estatisticas do Instituto
Nacional de Estatistica (INE) e
do Banco de Portugal, revelam
que, natltima década, as expor-
tacoes para a India mais do que
duplicaram. Em 2014, Portugal
exportaval2l,5 milhdes de euros

Na ultima
década, as
exportacoes para
a India mais do
que duplicaram.
Acordo da novo
impulso.
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em bens e servicos, sendo que
esse valor disparou para 273 mi
Ihoes de euros em 2024 Esse for-
te crescimento foi explicado tan-
to pelo aumento das vendas de
mercadorias como de servicos.

S6 em mercadorias, as ex
portacdes para o mercado in-
diano cresceram de quase 90
milhdes de euros em 2014 para
177.1 milhoes em 2024. Este
foi o valor mais elevado de
sempre a ser registado e os da-
dos do INE apurados até no
vembro fazem antever um ano
semelhante em 2025. Entre os
bens mais exportados, desta-
cam-se papel e pastas celul 6si-
cas, maquinas e aparelhos, me-
tais comuns, produtos quimi-
cos e minerais e minérios.

Com o novo acordo, alguns
dos produtos jaexportados,como
maquinas e produtos quimicos,
vilo passar a ter uma isencéo de
tarifas. E outros produtos, como
o vinho e azeite, podem ganhar
peso com as vantagens comer-
ciais contempladas.

Em servicos, as vendas na-
cionais para o gigante asiatico
aumentaram, na altima década,

IMPORTAI;C")ES SUPERAM AS EXPORTA(;&ES

Evolugiio das exportagbes e importacbes de e para a india, em milhdes de euros

As exportacdes portuguesas, de bens e servicos, da india duplicaram na
ultima década. Exportacgdes registaram um nove maximo em 2024, mas
continuam a ficar bastante atras das importagées. Por essa razdo, a ha-
langa comercial com o mercado indiano é deficitaria para Portugal.
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Portugal exportou para
a india 273 milhdes

de euros, em bens

e servigos, em 2024.
Valor foi o mais elevado
de sempre.

de 31,8 milhoes para 95,9 mi-
Ihoes em 2024, com deslaque
para o turismo. Tal como acon-
teceu do lado das mercadorias,
o valor exportado em servicos
em 2024 foi o mais elevado a ser
observado até a data e tem vin-
do em crescendo.

Com o acordo agora assina
do, as exportacoes para a India
podem vir a ganhar peso no co-
mércio externo de Portugal.
Considerando apenas as trocas
de mercadorias, a India repre-
senta atualmente 0,23% do to-
tal das exportacdes portuguesas
e ocupa o 42.° lugar na lista de
principais clientes dos bens na-
cionais, aparecendo a frente de
paises como a Guiné-Bissau e
Sido Tomé e Principe, com os
quais Portugal tem relacoes his-
toricas e proximidade linguistica.

E de notar, no entanto, que a
balanca comercial com a India
tem sido desequilibrada para Por-
tugal, o que significa que o pais
importa mais do que vende aos
indianos. O saldo da balanca co-
mercial de bens e servicos foine-
gativo para Portugal no valor de
764,6 milhoes em 2024, Esse foi,
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EMPRESAS

Em 2024, existiam 743
empresas portugueses
que exportavam a india
e mais de trés mil que
importavam daquele
mercado.

porém, o segundo ano consecuti-
vo em que houve uma melhoria
no saldo comercial com o merca-
do indiano, depois de em 2022 ter
sido registado o “pico” com o to
tal importado asuperar em 894,2
milhdes o total exportado.

Entre os produtos mais im-
portados deste mercado asiatico
destacam-se os téxteis, maquinas
e aparelhos, metais comuns, pro-
dutos quimicos, plasticoe borra
cha. As compras a India pesam
1% no total das importacoes por
tuguesas, com o pais a aparecer
no top 20 nacional como 16.°
maior fornecedor.

Com o acordo a dar 4 UE a
maior abertura comercial que a
Indiaja concedeu aqualquer par-
ceiro, as empresas dos 27 viio
conseguir exportar de formamais
barata e simples para o mercado
indiano. Natltima década, o ni-
mero de empresas portuguesas
que exportam parala aumentou.
Segundo o INE, havia 743 em-
presas portuguesas aexportarem
paraa India em 2024. Em senti-
do oposto, 3.216 empresas portu-
guesas importavam bens e servi-
cos desse mercado. m

PIBHub: “Portugal

pode servir como yma
plataforma para a India”

E com elevada expectativa que a associacio
Portugal-India Business Hub olha para o
acordo comercial entre a UE e a India.

Esta fechada a mega parceria
comercial entre a Unido Euro-
peiaea India, jaapelidadapelo
Governo indiano de “mée de
todos osacordos”, Paraaasso
ciacio empresarial Portugal
India Business Hub (PIB
Hub) é um “sinal estratégico”
que vai dar “previsibilidade e
ajudar a que os investimentos
possam acontecer”.

Altino Alvares, presidente
do PIBHub, considera que os
beneficios serio transversais a
todo obloco europeun, mas que
Portugal pode ter um papel es
pecial. “Vejo Portugal num
ponto estratégico paraa Euro-
pa. Apesar de eslar no ponto
oposto no sentido da India, se
nos lembrarmos que, ha 500
anos, Portugal tinha Goacomo
seu entreposto comercial no
Indico, em que até Macau es
tava gerido por Goa, hoje,
olhando para a Unido Euro
peia,a Indiapode ver Portugal,
através do Atlantico, num pon-
to no Atlantico comercial. Da
qui tem uma ‘gateway’ para a
Europa, Africa e para a Amé
ricadoSul”, disse, em entrevis-
ta no programa do Negocios
no NOW.

O empresario lembra que
ainda que os dois paises te
nham tido um maior afasta-
mento apos a anexacio de
Goa, tém hoje relactes diplo-
maticas e culturais “muito
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Quem quer fazer
exportacoes olha
para o mercado
indiano e olha para
o mercado indiano
como um
continente.

ALTINO ALVARES
Presidente do PIBHub

boas”. “Ainda ontem celebra-
mos o Dia da India com casa
cheia. Percebe-se que ha um
interesse maior, mas tem que
haver umaexplicacio, tem que
haver conferéncias a explicar
osmercados, tanto deumlado
comodo outro. Dolado daIn-
dia também se desconhece o
potencial de Portugal e da lu-
sofonia”, explica.

Alvaressalienta que é pre
ciso olhar além de Goaeporos
olhostambém em Bombaim
territorio que chegou aserad-
ministrado pelos portugue
ses, antes de passarpara o do
minio britanico. “Osempresa-
rios, quando se fala de Portu
gal, sabem que ha uma histd-
riaque liga Bombaim a Portu
gal. Porque é queeu estouare-
ferir o Bombaim? E o centro
economico da India, um dos
principais, e acho que Portu-
gal pode tirar partido dessare
lacio”, comentou.

A PIBHub, que contacom
50 associados registados e
umarede de mais de 200 em-
presarios, descreve um inte
resse transversal dos empre-
sarios com quem contacta:
“Quem quer fazer exportacoes
olhaparaomercado indianoe
olha para o mercado indiano
como um continente. Sio va-
rios estados, varias dinamicas
ehaespaco paramuitos, eudi-
ria quase todos os setores de

Portugal”. )

No entanto, Altino Alva-
reslembraque é preciso apro-
veitar o tempo que levara até
a parceria entrar em vigor
para apromover. “Temos de

dar um sinal também no pais
politicamente”, e depoistraba-
lhar como as empresas para
que possam adaptar-se “aeste
mercado novo, que tem desa-
fios culturais, tem desafios es-
tratégicos™. “Setodosnospre-
pararmos, conseguimos tirar
partido”, afirmam

INES SANTINHOS GONGALVES
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QUAIS AS PRINCIPAIS
NOVIDADES DESTE
ACORDO?

Por enquanto, ainda nio sdo conhe-
cidos todos os pormenores. E espe-
rado que a assinatura formal do
acordo aconteca apenas apdos uma
analise juridica que podera durar
entre cinco a seis meses e pode vir
a alterar alguns detalhes do enten-
dimento. Sabe-se, no entanto, que o
acordo prevé a eliminagdo de tari-
fas sobre mais de 90% das exporta-
¢bes de mercadorias da UE para a
india, o que devera gerar uma pou-
panca de até 4 mil milhdes de euros
por ano em direitos alfandegarios
sobre os produtos europeus, pelas
contas da Comissdo Europeia. Com
esse corte nas tarifas, a UE tera a
maior abertura comercial que a in-
dia ja concedeu a qualquer parcei-
ro. Assim, as empresas europeias te-
rdo acesso privilegiado a uma eco-
nomia que esta a crescer a um ritmo
muito significativo e que estd em
vias de ultrapassar o Japao como a
quarta maior do mundo.

QUE_PRODUTOS
ESTAO ABRANGIDOS
PELAS NOVAS
TARIFAS?

A esmagadora maioria dos produtos
europeus que sdo atualmente ex-
portados para a india vdo passar a
ter tarifas zero ou muito proximas
de zero. E o caso das maquinas e
equipamentos elétricos, cujas ex-
portacgdes europeias valeram 16,3
mil milhdes de euros em 2024 e que
enfrentavam atualmente uma tari-
fa de 44%. 0 mesmo acontece com
as exportacdes de aeronaves, equi-
pamentos oticos, médicos e ciriirgi-
cos, plasticos, produtos quimicos,
ferro e ago, e produtos farmacéuti-
cos. No caso das exportacées de pe-
dras preciosas, esta prevista uma
isencdo das tarifas para 20% dos
produtos e uma reducdo para outros
36%. Esta prevista ainda uma redu-

Perguntas e respostas
sobre o acordo UE-india

Acordo fechado com a india vai permitir as empresas europeias exportarem
de forma mais barata e simples. Comissao Europeia estima poupanca de até
4 mil milhdes em tarifas e espera duplicar as exportacdes para Nova Deli.

JOANA ALMEIDA joanaalmeida@negocios.pt

¢do gradual das tarifas sobre auto-
moveis, dos atuais 110% para 10%,
tendo sido definida uma quota de
250.000 veiculos por ano.

E OS PRODUTOS
AGROALIMENTARES?

Este é um dos temas mais sensiveis
do acordo. Até aqui, as exportacgoes
de produtos agroalimentares en-
frentavam tarifas “frequentemen-
te proibitivas” e, com o novo acor-
do, ha a eliminagdo de algumas des-
sas tarifas ou a sua reducdo. Esta
prevista a isencdo de tarifas para
produtos como azeite, carne de car-
neiro e borrego, sumos de frutas e
alimentos processados, como paes,
bolos, massas, chocolate e racio
para animais de estimacdo. No que
toca ao vinho, ha um corte signifi-
cativo nas tarifas, que passam de
150% para 20% no caso de ser uma
gama “premium” e 30% para gama
“média”. Na cerveja, as tarifas pas-
sam para 50% e, nas restantes be-
bidas alcodlicas, caem para 40%.
Emsentido contrario, a UE vai man-
ter tarifas sobre importacdes de
produtos agricolas indianos sensi-
veis para a UE, como a carne de bo-
vino, frango, bananas, mel, aciicar
ou arroz. Vao ainda ser aplicadas
guotas sobre alguns produtos como
a carne de carneiro, borrego, uvas
e pepino, estando previstas clausu-
las de salvaguarda para atuar rapi-
damente caso um setor agricola eu-
ropeu seja desestabilizado.

QUAIS VANTAGENS
PARA AS
EXPORTACOES

DE SERVICOS?

Ao abrir as portas ao mercado india-
no, este acordo vai permitir também
as empresas europeias um acesso
privilegiado ao mercado de servicos
indianos, incluindo em setores-cha-
ve como os servicos financeiros e
maritimos. No caso dos servigos fi-

nanceiros, a Comissdo Europeia ga-
rante que o acordo alcangado “su-
pera o quea india concedeu a outros
parceiros”.

O QUE EXPLICA A
CONCLUSAO DESTE
ACORDO AGORA?

Ha quase duas décadas que a UE es-
tava a negociar um acordo comer-
cial com a india. As negociagbes ti-
veram inicio em 2007 e estiveram
praticamente paradas até ao ano
passado, devido a receios ambien-
tais e agricolas. Com o regresso de
Donald Trump a Casa Branca e o ini-
cioda guerradetarifasentreaUE e
os Estados Unidos, o bloco europeu
teve necessidade de acelerar alguns
acordos comerciais que vinhamaar-
rastar-se ha anos. Foi o caso do acor-
do coma india. Em fevereiro do ano
passado, a presidente da Comissdo
Europeia, Ursula von der Leyen, es-
teve em Nova Deli, onde afirmou que
a Europa estava empenhada em des-
envolver aquela a que chamou “uma
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das parcerias definidoras deste sé-
culo”. Para a india, 0 acordo é tam-
bém vantajoso, tendo em conta que
serve de alternativa aos Estados
Unidos, mercado para o qual as suas
exportacdes enfrentam atualmente
tarifas de 50%.

O QUE SUBLINHA A

COMISSAO EUROPEIA?
Para a Comissdo Europeia, “a Unido
Europeia e a india estio a fazer his-
toria” ao concluir este acordo. “Con-
cluimos o maior de todos os acordos
comerciais e criamos uma zona de
comeércio livre com dois mil milhdes
de pessoas, da qual ambas as par-
tes irdo beneficiar”, anunciou a li-
der do executivo comunitario, numa
publicacdo no X. A previsdo é de que
oacordo contribua para duplicar as
exportagdes europeias para este gi-
gante asiatico. Segundo Ursula von
der Leyen, este é “apenas o come-
¢o” de uma relac¢do comercial que
vai beneficiar as duas partes. A Co-
missdo Europeia diz que quer “for-

talecer ainda mais a relacio estra-
tégica” coma india, numaalturaem
que os Estados Unidos aceleram na
deriva protecionista.

E O QUE DIZ A INDIA?
Também o primeiro-ministro da in-
dia, Narendra Modi, considera que
o acordo “traz beneficios substan-
ciais para os 1,4 mil milhées de ha-
bitantes do pais”, facilitando o
“acesso dos agricultores e das pe-
quenas inddstrias aos mercados eu-
ropeus”. Nas principais capitais eu-
ropeias, ainda ndo ha reagdes ofi-
ciais ao acordo, mas este acordo
esta longe de gerar a polémica do
Mercosul, que teve luz verde do Con-
selho da UE recentemente. Do outro
lado do Atlantico, também ainda
ndo ha reacdes oficiais, mas é de es-
perar que o acordo agora assinado
caia mal a Donald Trump, que ainda
ndo conseguiu fechar nenhumacor-
do com Narendra Modi e continuaa
impor tarifas de 50% sobre os pro-
dutos indianos que chegam a terri-
torio norte-americano.

QUANTO EXPORTA

E IMPORTA
ATUALMENTE A UE
PARA A INDIA?

A Unido Europeia (UE) exportou um
total de 48,8 mil milhdes de euros
em mercadorias para a india em
2024. Em sentido contrario, impor-
tou 71,4 mil milhdes em bens, o que
significa que a balanca comercial é
deficitaria para os 27 Estados-mem-
bros. Os 27 exportam para a india
sobretudo magquinaria, equipamen-
to de transporte e quimicos. No que
toca aos servigos, a UE exportou 66
mil milhdes de euros emservigos em
2024, comdestaque para o turismo.
Ja as importacdes rondaram os 29
mil milhdes, sendo esta balanca po-
sitiva para a UE. As telecomunica-
¢des, computacdo e servicos de in-
formacdo sdo os servicos mais ex-
portados. m
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Empresas aplaudem “oportunidade
estratégica” e “passo historico”

As associacdes empresariais veem no acordo da Unido Europeia com a india um “marco muito
relevante” para a Europa e Portugal. Indistria automovel, agroalimentar - incluindo vinhos
e azeite - e de tecnologia estao entre as que mais terao a ganhar.

HUGO NEUTEL*
hugoneutel@negocios.pt

“méie de todos os
acordos” é um “pas-
so historico” e um
“marco estratégico”

que abre oportunidades para
Portugal. K esta a reacio de
frés das associacOes empresa-
riais ao acordo firmado entre
Bruxelas e Nova Deli.

O entendimento tem por
objetivo exponenciar as rela-
coes comerciais entre o bloco
europeu e uma das maiores
economias mundiais, com
uma populacio de cercade 1,4
mil milhdes de habitantes, e
que tem registado crescimen
tos economicos em torno dos
6% a 7%, muito acima dos do
Velho Continente. Um ritmo,
que segundo o Fundo Moneta-
rio Internacional (I'MI) ja co
loca o pais governado por Na-
rendra Modi no quarto lugar
das principais economias
mundiais — ultrapassou o Ja-
pdo - e devera manler-se, es
tando Nova Deli ja de olhos
postos na ultrapassagem da
Alemanha nos proximos cinco
anos, o que a colocaria na ter-
ceira posicio.

O entendimento Bruxelas-
-Nova Deli cria um mercado
com dois mil milhoes de con-
sumidores que representa um
quarto do PIB mundial. E, por
isso, um “marco estratégico”,
afirma o presidente da Asso-
ciacio Empresarial de Portu-
gal (AEP). Para Luis Miguel
Ribeiro, “num contexto inter-
nacional marcado por maior
fragmentacio geoecondmicae
por tensdes comerciais, trata-
-se de um sinal claro de aber-

tura, previsibilidade, coopera
cdo e apostano comércio inter-
nacional como motor de cres
cimento econémico”.

O diretor-geral da Confe
deracdo Empresarial de Por
tugal (CIP), alinha na analise.
“O acordo representa um pas
so historico nas relacoes eco-
nomicas enltre a Unido Euro
peia e um parceiro estratégi-
co de dimensao global”, en-
tende Rafael Alves Rocha,
para quem a India é “uma eco-
nomia de grandes oportunida
des”. O responsavel nio esque-
ce, alias, o recente volte-face
no acordo com o Mercosul,
que apos ser assinado entre
Bruxelas e o bloco constituido
por Argentina, Brasil, Paraguai
e Uruguai, foi enviado para
analise do Tribunal de Justica
da Unido Europeia. Esse pas-
so — ainda que temporario
vai causar demora no proces-
80, 0 que da ainda mais impor
tancia ao tratado assinado com
Nova Deli. “Apo6s o voto no
Parlamento Europeu a sema
na passada, que atrasa nova-
mente o acordo com o Merco-
sul, é importante que a Unido
Europeia demonstre que con
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E um sinal claro de
abertura, [...] e
aposta no comércio
internacional como
motor de
crescimento.

LUis MIGUEL RIBEIRO
Presidente da AEP
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0 acordo entre a Unido Europeia e a india abre oportunidade de aumentar as exportagdes portuguesas para aquele
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mercado.

tinua comprometida com uma
agenda de abertura, coopera-
cio e parcerias estratégicas”.
O entendimento permite
ainda “diversificar mercados
de exportacio, reduzir depen-
déncias excessivas de parcei-
ros tradicionais e reforcar a
presenca das empresas portu-
guesas em economias de ele-
vado crescimento”, salienta
Rafael Alves Rocha, alertando,
no entanto, que “o objetivo
nio deve ser apenas reduzir ou
eliminar os direitos aduanei-
ros, mas também abordar ou-
tros obstaculos fronteiricos e
barreiras internas aos bens e
servicos, incentivar o investi-
mento e reforcar a cooperacio
regulamentar”,

Margem para crescer

“A balanca comercial de bens
permanece desfavoravel para
Portugal, com um défice de
889 milhdes de euros em
2024. As exportacdes portu-
guesas para a India concen-
tram-se sobretudo em pastas
celuldsicas e papel, que repre-
sentaram cerca de 30% do to-
tal, seguindo-se maquinas e
aparelhos (cerca de 20%), me-

éé

Um passo historico
nas relacdes
economicas entre
a UE e um parceiro
estratégico de
dimensao global.

RAFAEL ALVES ROCHA
Diretor-geral da CIP

tais comuns, produtos quimi-
cos e minerais e minérios”,
nota o presidente da AEP. O
acordo facilita, assim, um ca-
minho de melhoria.

Também a Associacio In-
dustrial Portuguesa (AIP)
aplaude o entendimento que
“permite uma diversificacio de
mercados e reforcar a presen-
ca de Portugal fora da Europa,
num mercado gigante”, escre-
ve o presidente da organizacio.
José Eduardo Carvalho salien-
ta que o tratado cria uma das
maiores zonas de livre comér-
cio do mundo e nao duvida que
o tecido empresarial — e, por ar-
rasto, o pais - tem muito a ga-
nhar. “Portugal poderabenefi-
ciar da reducio drastica de ta-
rifas em setores onde possui
forte tradicdo exportadora e
qualidade reconhecida”, argu-
menta, acrescentando que o
acordo abre ainda a porta a
uma “maior integracio das em-
presas portuguesas nas cadeias
globais de valor, criando opor-
tunidades adicionais de inves-
timento, parcerias empresa-
riais e reforco das ligacoes lo-
gisticasentre a UE e a India”. m

*com DM, PVR, RN
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Portugal podera
beneficiar da
reducdo drastica de
tarifas em setores
com tradicao
exportadora.

JOSE EDUARDO CARVALHO
Presidente da AIP

QQue selores podem
ganhar e perder
em Portugal?

0 acordo abre oportunidades de crescimento
para varios setores. Mas também vai haver
uma potencial maior concorréncia.

As indastrias automovel e
agroalimentar - com destaque
paraovinho e azeite - poderao
estar entre as que mais terdo a
ganhar com o acordo, con-
cluem a Confederaciio Empre-
sarial de Portugal (CIP),aAs-
sociacio Empresarial de Por-
tugal (AEP) e a Associacio In-
dustrial Portuguesa (ATP).

“Destacam-se a industria
automavel e de componentes,
comareduciogradual dastari-
fassobre automoveisdos atuais
110% paravalores que poderio
chegaraos 10%, e a eliminacao
total dastaxassobre pecasnum
horizonte entre cinco e dez
anos”,realca Luis Miguel Ribei-
ro. O diretor-geral daCIP subli-
nhaque ossetores “automaovel,
componentes e de maquinaria,
queenfrentavam direitosadua-
neiros particularmente eleva-
dosnomercado indiano, pode-
rio ganhar competitividade
comasuareducioprogressiva’.

As associacdes convergem
na analise que outro potencial
ganhador é o setoragroalimen-
tar. Trata-se de uma atividade
na qual “o impacto podera ser
igualmente relevante, tendo em
contaqueosprodutosdaUE es-
tio atualmente sujeitosatarifas
médias superiores a 36%, con-
sideradas na pratica proibiti-
vas”, sustenta o presidente da
AEP. “De destacar a reducio
dastarifasparaovinho e azeite,
oquedeveracontribuirparaele-
var o potencial de crescimento
dasexportacoesparaosprodu-
toresnacionais. Novinho, asta-
rifasserfo reduzidas dos atuais
150% para 75% com aentrada
em vigor do acordo, prevendo-
-seuma descidagradual até aos
20%. No azeite, serdo elimina-
dasde forma faseada, passando
dosatuais45% para 0%, justi-
fica Luis Miguel Ribeiro.

A CIP destaca ainda outro
setor com potencial crescimen-
to:atecnologiae servicos, “no-
meadamente servicos digitais,
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As tarifas para

0 setor automovel
e de componentes
poderao ser
reduzidas de 110%
para 10%.

profissionais e financeiros, que
tendem a beneficiar de maior

liberalizacéo e cooperacio”.
As atividades com benefi-
cios potenciais nfose ficam por
aqui. “AIndiaestanum proces-
so intensivo de industrializa-
c¢iio ("Make in India”). As em-
presas portuguesas de moldes
e engenharia de precisio po-
dem encontrar um mercado
vasto para fornecer compo-
nentes e tecnologiaparaasin-
duistrias automavel e aeroes-
pacial indianas”, entende José
Eduardo Carvalho. Também o
setor daenergiapode sairaga-
nhar: “Portugal é umareferén-
ciaem energias limpas. O acor-
do facilitaaexportacio deser-
vicos e tecnologia em energia
edlicaesolar”, realca. E desta-
camaisum:oacordo, diz, “abre
oportunidades para FinTechs
portuguesas num mercado in-
diano altamente digitalizado”.
Mas nem tudo séo rosas.
Também poderahaversetores
prejudicados, como “o téxtil,
vestudrio e calcado, uma vez
que a India é um dos maiores
produtores mundiais com cus-
tosdemao de obramuito infe-
riores”, alerta José Eduardo
Carvalho. Que deixa um se-
gundo aviso: “No setor farma-
céutico de genéricos, derivado
damaior concorréncia de ge-
néricos indianos, podem ser
pressionadas as margens dos

produtores portugueses”. m
HN/DM/PVR/RN
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